Ptipadova studie: SOGO SHOSHA

Exportni domy casto sidli v pfistavech a distribuuji do celého svéta (napt. v Japonsku). V
Japonsku existuje skupina zvana SOGO SHOSHA — jsou to General Trading Companies
(obchodni domy), které zajistuji 50 % japonského vyvozu a 67 % japonského dovozu. Je
tedy jasné, ze SOGO SHOSHA ma vétSinu japonského zahrani¢niho obchodu pod
kontrolou a obchodovani s Japonskem piimo je témét vyloucené. Japonsko ma z tohoto
hlediska jednu z nejuzavienéjSich ekonomik. Chtéji-li firmy do Japonska néco vyvazet,
museji vyhledat néktery z téchto obchodnich domt. Japonsko je nejméné¢ vyhledavany stat
co se tyce zahrani¢niho obchodu.

Vse budeme ilustrovat na piikladu mezinarodniho obchodu s textilem v Japonsku (viz
obrazek 1).
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Obr. 1: Specializovani exportéti

Exportni domy zajiStuji dopravu, skladovani, finanéni kryti, transfer technologii,
planovani, rozvoj zdroji, poradenstvi, pojiSténi, vystavbu a regiondlni rozvoj, obchod
S nemovitostmi a zakladaji také joint ventures.

Exportni diim na obrazku 6 zajistuje vyrobu syntetickych vlaken — zada ptisluSnym firmam,
kolik toho maji vyrobit. SOGO SHOSHA zajistuje velky rozsah finan¢nich sluzeb. Druhy
exportni diim na obrazku je bud’ tentyz, jako ten prvni, nebo zcela jiny — malych trading
companies jsou v Japonsku tisice. Smyslem SOGO SHOSHA je podpora obchodu, ale je to
velice ostfe fizeny trh. SOGO SHOSHA neustale zlepSuje své sluzby. Nékteré firmy (Toyota,
Hitachi, Sony) se dokazaly pfi svém zahranicnim obchodu SOGO SHOSHe vyhnout. Mezi tii
nejvetsi cleny SOGO SHOSHI patii Mitsubishi Corp., C.Itoh & Co., Mitsui & Co. VSichni tii
clenové maji celosvétovou sit’ pobocek. Vice o SOGO SHOSHA (a general stores obecné) na
http://www.jetro.go.jp (JETRO = Japan External Trade Organization). Neni v sile zadn¢ ceské
firmy, aby si vybudovala nezavislé postaveni v Japonsku.



